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Defender una idea aportando razones que la justifiquen.

Capacidad de argumentar = capacidad de influir

OBJETO = Tema

TESIS = Postura sobre el tema

ARGUMENTOS = Razones

PARTES DE LA ARGUMENTACIÓN 

TIPOS DE LA ARGUMENTACIÓN 

CLASES DE ARGUMENTOS 

EL TEXTO ARGUMENTATIVO 

ESTRUCTURA

Combina partes expositivas y 

argumentativas. Muestran la 

presencia 

del emisor y del destinatario.

PRESENTACIÓN

EXPOSICIÓN DE LOS HECHOS

ARGUMENTACIÓN

CONCLUSIÓN

ARGUMENTACIÓN POSITIVA 

(PRUEBA)

RACIONALES

ARGUMENTACIÓN NEGATIVA 

(REFUTACIÓN)

DE HECHO

DE EJEMPLIFICACIÓN

DE AUTORIDAD

ERRORES EN LA ARGUMENTACIÓN

ARGUMENTOS INCORRECTOS

ARGUMENTOS FALSOS

-Elevar lo particular a lo general

-Incurrir en círculos viciosos

-Establecer falsas relaciones causa-efecto

-Apelar a los sentimientos del destinatario

-Apelar a la importancia, al prestigio o a la autoridad del

Emisor.

Volver al inicio

TIPOS DE TEXTOS ARGUMENTATIVOS 
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